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国泰君安发布《证券研究报告》：超凡股份打造知识产权行业全

产业链服务平台 

作者：超凡股份 

近日，超凡知识产权服务股份有限公司（以下简称“超凡股份”）首次向公众发布登陆

新三板的 2015 年年报，超凡股份财务状况、经营业绩、重大事项等关键内容也随之浮出水

面。基于此，2016 年 5 月 21 日，国泰君安发布了《证券研究报告》（以下简称“研究报告”），

研究报告显示，超凡股份主营知识产权服务领域相关业务。并认为知识产权作为经济转型的

核心驱动，未来几年有望实现跨越式增长，超凡股份有望引领行业创新成为全产业链服务平

台。 

超凡股份深耕知识产权行业 14 年，到底有没有足够的实力稳坐知识产权行业的第一把

交椅？ 

    年报披露，2015 年，超凡股份取得了较大的进步，各项核心指标均超额完成。其中专

利申请量大增，大大超越 10,000 件的预期；专利代理人及工程师新增近百人；专利业务营

业收入增长 97%，特别是 11、12 月的现金流入、利润大幅增长；超凡股份作为第一家知识

产权服务机构进入了资本市场。     

    研究报告显示，2015 年，超凡股份营业收入 21175 万元，增长率 67%；代理费 13481

万元，增长率 81%；归属于挂牌公司股东净利润 2062 万元，增长率 133%；各类申请总量

90615 件，其中专利申请量 15779 件（含年费、变更等），增长率 114%；商标注册申请量

47311 件，增长率 26%。   

国泰君安预计，超凡股份 2016-18 年实现收入 3.22/5.02/7.82 亿元，2016-18 年收入增长

52%/56%/56%；实现归属挂牌公司净利润 0.29/0.51/1.03 亿元，同比增长 42%/74%/102%；对

应 EPS 2.74/4.76/9.60 元。 

超凡股份之所以能够取得如此优异的成绩，与其正确的发展战略是分不开的。 

专业化+市场化，综合能力业内领先 

我国知识产权服务业目前的参与者包括律所、知识产权保护咨询公司、网络监测技术公

司等。但受制于法律制度、知识产权意识和知识产权质量等因素影响，国内知识产权服务市

场主要集中在确权领域，低水平同质化竞争，能提供高附加值服务的机构数量少。超凡股份

的核心竞争优势在于专业化的代理人团队以及出色的市场营销能力。专业化和市场化的结

合，使得超凡股份在目前仍极度分散、市场化程度较弱的知识产权行业中极具竞争力。 
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突出的人才吸引机制打造业内领先的专业化代理团队。超凡股份目前的专业代理人超

过 300 人，销售顾问超过 400 人，还有近百名互联网从业人员。超凡股份登陆新三板后积极

推动股权激励等人才吸引计划，已引进姜丹明等多位在中国知识产权界举足轻重的专家加

入，打造业内最具影响力的专业团队。并建立系统完备的内部培训机制，培育更多具备高质

量撰写能力和专业水平的代理人。未来，超凡股份代理人团队的规模或超 600 人，成为行业

中规模最大，影响力最强，专业水平最高的企业之一。 

突出的市场营销能力优于传统代理机构。超凡股份营销网络遍布全国主要发达市场，

已进入全国 12 个城市，下一步计划进入至少 30 个城市。中小客户的推广以网络营销为主，

随着专业能力以及品牌知名度的积累，大客户业务占比不断提升。与业内的代理机构相比，

公司的市场化营销能力更为出色。 

“双引擎”下追赶转为超越。超凡股份得益于专业的代理人团队和营销团队的“双引擎”，

与传统代理机构对比，在企业资源和客户积累上的差距逐渐缩小，在互联网化和市场化进程

上逐渐领先，实现从追赶转为超越。超凡股份挂牌新三板，在得到资本市场认可和支持下，

将逐渐成为行业领先的企业。 

注重互联网化与 IT建设，数据服务业务将落地 

超凡股份专注于借助互联网改造行业商业模式，未来或将实现业务全线上处理，并将线

下的数据回归线上。线上平台化的服务可以帮助其将资产变轻，专注核心竞争力，同时接触

和服务更多的用户。所有自营业务全线上处理，线下信息回到线上，实现业务互联网化。 

业务线上化，企业平台化成为行业新趋势。知识产权服务行业正在经历一场新的变革，

互联网代理机构几乎全面超越传统代理事务所，在业绩方面增长迅速的同时，也更加受到资

本市场的青睐。 

公司顺势触网，构建平台闭环服务海量用户。超凡股份在互联网化的新趋势下顺势触

网，在线上处理全套业务并线上整合线下数据。在商标方面，超凡股份已建立互联网平台商

标系统、商标管家以完成闭环服务；在专利方面，专利系统已完成开发并投入使用，与线上

商标产品形成协同效应。 

“一只蝉”试水线上服务，成行业明星产品。超凡股份上线商标、专利、版权交易平

台——“一只蝉”。该平台针对国内现有知识产权交易平台仅仅提供交易信息，却不能提供

有针对性的专业服务等问题，对每一个交易需求设置了更细化的交易流程，提供更“贴身”

的专业服务，具体包括配备一对一的交易专员，提供商标质量检测服务、商标价值评估服务，

协助客户签订《商标独占使用许可协议》，还为客户提供损失先行赔付服务等。“一只蝉”
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在降低成本和提升效率方面收益明显，已经成为行业的明星产品。 

数据服务业务或将落地。超凡股份较早在知识产权数据服务领域布局，通过投资的形式

培育数据服务团队，2016 年增加对其注资与控股比例。国际巨头汤森路透旗下知识产权业

务以数据服务为主，相关收入规模超过 30 亿美元。超凡股份在知识产权数据服务的布局将

逐步落地，为超凡股份的扩张提供重要支持。 

成为中国知识产权服务行业领跑者 

超凡股份的战略目标是成为中国知识产权服务行业的旗舰企业，并在这个万亿的市场中

扮演着服务者、提供商和投资者等不同角色，打造更加完整的产业链，以互联网平台化打造

闭环生态圈，同时在此基础上，促进知识产权商用化，将知识产权变成生产要素服务经济转

型。  

做最专业的服务商，打造更加完整产业链。超凡股份将进一步提高自身的专业水平，

成为行业中最专业的代理机构。在区域上，超凡股份将完善全国布局，并积极拓宽海外市场。

在产业链上，从确权业务向产业链后端延伸到知识产权维权、用权和运营，同时向产业链前

端延伸，参与到技术研发和科技创新中去。 

做最全面的提供商，构建平台服务生态圈。超凡股份利用自身的互联网能力、完整的

服务能力及行业经验，整合知识产权行业，打造知识产权互联网平台，聚集最全面的信息和

多领域人才，为研发人员、发明人、知识产权申请人、持有人、知识产权服务机构及代理人、

投资人等服务，成为行业基础设施提供者。同时，超凡股份将注意专利数据的收集、整理、

开发与传播，整合与知识产权相关的技术、法律、商业数据，服务于技术研发与技术贸易，

成为知识产权数据提供商。 

做最成功的投资者，建立多家上市公司并促进知识产权商用化。超凡股份在整合产业

链的过程中，将围绕知识产权信息化、资产化、商业化运营等领域创立多家上市公司。同时，

创新商业模式，利用超凡股份的市场、专业、互联网、资本、品牌、平台优势，创新知识产

权商业化成功模式，促进知识产权商业化，让知识产权更加有效地服务于经济转型和产业优

化。 

其实，从 2007 年开始，超凡股份已不再是一个法律专业服务的传统代理公司，在为搭

建一个全产业链综合服务平台而努力，2015 年是超凡登陆新三板的第一年，各项业务成绩

斐然，这给予了超凡股份更加强劲的信心，未来的超凡股份将会继续做好知识产权行业的领

跑者。 
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关于超凡股份 

超凡股份始创于 2002 年，是国内首家登陆“新三板”的知识产权服务机构。经过多年的发

展，超凡股份已成为全国领先的综合性知识产权服务机构之一。目前，超凡拥有员工 1500

余人，已在北京、成都、重庆等 20 余个城市设立了 28 家分支机构，服务覆盖知识产权确

权、维权、数据、检索、分析、咨询、交易、培训、项目等全产业链领域，为客户提供知识

产权整体解决方案。 

 


